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1.Понятие и роль коммерческой деятельности
2.Основные элементы содержания  коммерческой работы торговой организации их взаимосвязь
3.Рынок товаров и услуг и факторы, влияющие на его состояние
4.Задачи коммерческой деятельности на рынке товаров и услуг
5.Характеристика субъектов коммерческих правоотношений
6.Требования, предъявляемые к коммерческим работникам
7.Информационное обеспечение коммерческой деятельности
8.Комплексное исследование рынка товаров и услуг
9. Коммерческая тайна и ее защита
10.Понятие, виды покупательского спроса и задачи его изучения
11.Методы изучения реализованного спроса населения
12.Методы изучения неудовлетворенного и формирующегося спроса населения 
13.Экспертные оценки сбалансированности внутригрупповой структуры спроса и товарного предложения
14. Конъюнктура рынка, понятие, задачи и цели ее изучения
15. Конъюнктурный обзор и порядок его составления
16. Понятие, сущность ассортиментной политики торговой организации.
17. Показатели, характеризующие состояние ассортимента товаров организации
18. Формирование ассортимента товаров в организациях оптовой торговли
19. Принципы и этапы формирования ассортимента товаров в организациях розничной торговли
20. Формирование ассортимента товаров в организациях по потребительским комплексам
21. Управление товарными запасами на оптовых базах
22. Разработка ассортиментных моделей для оптовых баз
23. Сущность и классификация хозяйственных связей по поставкам товаров
24.Договорная работа и ее содержание 
25.Правовое регулирование хозяйственных связей по поставкам товаров 
26.Хозяйственные связи по поставкам товаров для государственных нужд в 
Республике Беларусь 
27. Сущность и содержание оптовых закупок товаров
28.Источники оптовых закупок и  поставщики товаров на рынке
29.Оптовые ярмарки: понятие, цель проведения и классификация
30.Учет и контроль поступления товаров от поставщиков
31. Сущность и роль коммерческой работы по оптовой продаже товаров
32..Организация закупок товаров на товарных биржах
33. Организация закупок товаров на аукционах 
34. Операции, выполняемые при оптовой продаже товаров
35.Методы оптовой продажи товаров со складов оптовых организаций
36.Оказание услуг и стимулирование оптовых продаж
37.Понятие, роль и классификация торговой рекламы 
38.Внутримагазинная реклама и ее роль в продаже товаров
39.Правовое регулирование рекламной деятельности предприятий торговли
40. Торговые витрины, классификация, цели, задачи, требования
41. Показатели экономической эффективности рекламы
42. Показатели психологического воздействия рекламных средств и методы его определения
43 Фирменная торговля  
44. Коммерческая деятельность по организации торговли на рынках
45. Системы обслуживания и методы розничной продажи товаров
46. Сущность и цели коммерческой деятельности в розничной торговле по стимулированию продаж
47. Основные виды и формы торговли
48.Цель, задачи и методы анализа коммерческой деятельности
49.Система показателей, характеризующих эффективность коммерческой  деятельности
50.Роль АВС – и XYZ – анализа в управлении товарными ресурсами
51 Понятие, сущность, предмет и субъект лизинга
52.Виды прогнозов и методов прогнозирования
53.Понятие и виды ассортимента товаров
54.Понятие и содержание ассортиментной матрицы торгового предприятия
55.Планирование  рекламной деятельности торговой организации
56.Конкурентные процедуры государственных закупок
57 Соблюдение трех основных правил при разработке ассортиментной матрицы
 58.Дальнейшее развитие коммерческой работы на современном этапе
59.Виды договоров в коммерческой работе
60.Роль коммерческих работников в повышении качества товаров и
культуры торговли.
61.Опросы как метод сбора информации о спросе
62.Организационные структуры  торговых организаций и их функции.
63.Разработка ассортиментных перечней для магазинов и порядок их утверждения
64.Риски в коммерческой деятельности
65.Понятие и задачи коммерческой деятельности по сбыту продукции на промышленном предприятии
66.Франчайзинг и его роль в развитии предпринимательства.
67.Гармонизация широты и глубины ассортимента товаров
68.Коммерческая деятельность во внешнеторговых операциях
69.Коммерческая деятельность по формированию имиджа магазина.
70.Торговые дома и их функции
71.Оргструктура управления коммерческой деятельностью промышленного предприятия
72.Выбор категорий товаров и их распределение 






